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 Permettre aux équipes commerciales et techniques des agences de
maîtriser les fondamentaux des départs moteurs, de la boutonnerie, des
relais et des alimentations

A l’issue de ce module les stagiaires seront capables de :
Comprendre la logique des départs moteurs
Choisir et dimensionner un disjoncteur moteur et un contacteur
Construire une chaîne de commande simple
Identifier et proposer une solution boutonnerie et signalisation adaptée
Comprendre le rôle des relais et alimentations
Valoriser l’offre IA 5G / 5L en agence

Publics Cibles : Commerciaux itinérants / Chiffreurs /
Commerciaux sédentaires

Prérequis nécessaire : aucun prérequis n’est
nécessaire pour suivre cette formation.

Durée de la classe
virtuelle
1h

Dates

Objectifs généraux et opérationnels de la formation 

Points clés abordés dans cette classe virtuelle

Partie 1 : Les départs moteurs 

Partie 2 : Boutonnerie et signalisation 

Partie 3 : Relais et alimentation 

  Modalités d’évaluations du module
 QCM en fin de module

Les offres IA (5G : disjoncteur et contacteur moteur
et 5 L : boutonnerie et colonnes lumineuses)

07 avril 2026 de 09h à 10h00
13 avril 2026 de 14h à 15h00
16 avril 2026 de 10h30 à 11h30
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Objectifs pédagogiques
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