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Découvrir le système de WC, comprendre les avantages
pour le consommateur et l’installateur

A l’issue de ce module les stagiaires seront capables de :
 Développer les connaissances générales et
techniques sur cette gamme de produits afin d’utiliser
celles-ci en clientèle. 

Publics Cibles : Vendeurs/Vendeuses comptoir
Vendeurs/Vendeuses itinérants/ Spécialistes
chiffrage/Prescripteurs

Prérequis nécessaire : aucun prérequis n’est
nécessaire pour suivre cette formation.

Sytème de WC

Durée de la classe
virtuelle
1h

Dates
01/04/2026 de 10h30 à 11h30
29/04/2026 de 14h à 15h
20/05/2026 de 10h30 à 11h30
03/06/2026 de 14h à 15h

Objectifs généraux et opérationnels
de la formation 

Points clés abordés dans cette classe virtuelle

Découvrir le système de WC et ce qu’il le compose

Connaître les avantages de chaque composant

Être capable de mettre en avant les avantages par rapport aux
clients (consommateur/installateur) 

 Modalités d’évaluations du module
 QCM en fin de module
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Objectifs pédagogiques


