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Être capable d’argumenter, de chiffrer et de vendre une solution de
douche encastrée avec la nouvelle iBox 2 

A l’issue de ce module les stagiaires seront capables de :
Savoir relayer auprès de vos clients « particuliers, professionnels »
les avantages de l’encastré.
Maitriser les nouveaux sets de finition 
Comprendre les fonctionnalités de l’iBox2

Publics Cibles : Vendeurs en salle d’exposition /
Commerciaux itinérants / Chiffreurs / Commerciaux
sédentaires

Prérequis nécessaire : aucun prérequis n’est
nécessaire pour suivre cette formation.

Nouvelle iBOx2, nouveaux sets de
finition 

Durée de la classe
virtuelle
1h30
Dates

19/09/2025 de 10h30 à 12h00
01/10/2025 de 10h30 à 12h00
08/10/2025 de 10h30 à 12h00
17/10/2025 de 10h30 à 12h00
07/11/2025 de 10h30 à 12h00
21/11/2025 de 10h30 à 12h00

Objectifs généraux et opérationnels de la
formation 

Points clés abordés dans cette classe virtuelle

Pourquoi s’intéresser au développement de l’encastré.

Les étapes de choix d’une solution encastrée.

Les nouveaux sets de finition et les offres en pack.

Les point forts de l’iBox 2 vs iBox 1 

 Modalités d’évaluations du module
 QCM en fin de module
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