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Savoir utiliser les technologies pour générer de la valeur ajoutée lors
de vos ventes de robinetterie et d’hydrothérapie.

A l’issue de ce module les stagiaires seront capables de :
Argumenter les Technologies permettant de minimiser la
consommation d’eau et d’énergie.
Valoriser l’expérience utilisateur. 

Publics Cibles : Vendeurs en salle d’exposition /
Commerciaux itinérants / Chiffreurs / Commerciaux
sédentaires

Prérequis nécessaire : aucun prérequis n’est
nécessaire pour suivre cette formation.

Les innovations technologiques
Durée de la classe
virtuelle
1h30
Dates

26/09/2025 de 10h30 à 12h00
03/10/2025 de 10h30 à 12h00
14/11/2025 de 10h30 à 12h00
08/12/2025 de 10h30 à 12h00

Objectifs généraux et opérationnels de la
formation 

Points clés abordés dans cette classe virtuelle

Qui sommes nous
 
Nos Valeurs
 
Les Innovations Technologiques.  

 Modalités d’évaluations du module
 QCM en fin de module
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