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swwowilll Concevoir un projet de salle de
bain en encastré

Publics Cibles : Vendeurs comptoir [ Vendeurs en salle

d’exposition / Commerciaux itinérants [ Chiffreurs [ Durée de la classe

Commerciaux sédentaires virtuelle

1h30
Prérequis nécessaire : aucun prérequis n’est

B . . . Dates
nécessaire pour suivre cette formation.

» 04 avril 2025 de 14h00 ¢ 15h30
e Tl avril 2025 de 9h00 ¢ 10h30
* 16 mai 2025 de 14h00 & 15h30

Objectifs généraux et opérationnels de la
formation

Rendre les participants aguerris au chiffrage d'un projet en
encastré

A l'issue de ce module les stagiaires seront capables de :
e Comprendre les composants d'une solution encastrée GROHE
 Choisir les bons éléments en fonction des souhaits du client
e Utiliser les outils GROHE & disposition pour simplifier le chiffrage
e Accompagner et rassurer son client

Points clés abordés dans cette classe virtuelle

Présentation des solutions encastrées GROHE et des outils &
disposition

Les étapes a suivre pour créer un projet en encastré
Cas pratiques simples

Modalités d’évaluations du module
QCM en fin de module
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